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株式会社情報戦略テクノロジー

すべてを、なくしていく。
０ 次 Ｄ Ｘ で 、 こ の 国 に 豊 か さ と 強 さ を 。

証券コード：155A 東証グロース
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会社情報会社概要

会社名 株式会社情報戦略テクノロジー（証券コード：155A）
(Information Strategy and Technology Co., Ltd.)

事業内容 大手企業向けＤＸ内製支援サービス等

役員

代表取締役社長 髙井 淳
取締役 廣田 重徳
取締役（非常勤） 金井 一正
取締役（非常勤） 飯田 耕造
監査役 藤野 孝
監査役（非常勤） 今村 元太
監査役（非常勤） 大濱 正裕

従業員数 283名（2023年12月末）

設立 2009年1月23日

Office

本社：東京都渋谷区東3-9-19 VORT恵比寿maxim 8階

サテライト：東京都渋谷区東3-16-3 エフ・ニッセイ恵比寿ビル 8階

2009年1月

設立

2019年11月

株式会社トライアングルファースト

を「株式会社WhiteBox」に社名変更

2021年1月

WhiteBoxサービスを正式開始

2016年6月

子会社として株式会社

トライアングルファーストを設立

2022年7月

株式会社WhiteBoxを吸収合併

2020年9月

WhiteBox β版をリリース

2024年3月

東証グロース市場に上場
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すべてを、なくしていく。

「システム開発における多重下請け構造」、

「システムエンジニアの使い捨て、という発想」、

「要件定義のウソ / 帳尻合わせで作られたシステム」、

「外注という概念」。

このようなシステム開発における課題をなくしていきます。

当社のフィロソフィー会社概要
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当社のビジネスモデル①会社概要

自社エンジニアおよびパートナーから調達したエンジニアによる「０次システム開発」を提供。

• 社員エンジニアは、「厳選採用と適切な研修」を経てプロジェクトに配属。

• オープンプラットフォーム「White Box」を登録している、「パートナー企業の優秀なエンジニア」を活用。

売上 ＝ エンジニア数 × 単価

大手企業
(顧客)

大手企業
(顧客)

大手企業
(顧客)

パートナー
企業

パートナー
企業

パートナー
企業

パートナー
エンジニア

０次システム開発

社員エンジニア

顧客と協働するシステム開発

社員エンジニアの採用と育成

パートナーエンジニア

White
Box

会員登録
エンジニア情報登録

調達

提供
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当社のビジネスモデル②会社概要

ベンチャーから成長した大手IT企業はＤＸを内製することでＤＸを成功させている。

一方で社歴の長い大手企業はＤＸをシステム会社頼みにしているためＤＸに苦戦している。

当社は大手IT企業が行っているＤＸ内製を大手企業が実現できる支援を行っている。

ベンチャーから成長した大手IT企業は

ＤＸのシステム開発を内製している

社歴の長い大手企業の多くは

ＤＸをシステム会社頼みにしている

当社は大手企業に対して、

ＤＸ内製を支援している

大手企業
（顧客）

当社

ＤＸ
（システム開発）

の内製

支援
（０次システム開発）
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当社の強み① 多くの大企業に対する０次ＤＸ実績会社概要

当社顧客の一例（50音順）
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129

155

182

219 220

271

2020年12月期 2021年12月期 2022年12月期 2023年12月期 2024年12月期

1Q

・・・ 2024年12月期

社員エンジニア数推移

重要なKPIの推移会社概要

（人）※全出向者除く

採用要件

適正診断テストの高得点者

向上心をもって自走できる

高いコミュニケーション力

フィロソフィーへの共感

エンジニア向けの適正診断テストで一定以上

の得点を出した人物

自身の成長のため、わからないことは自ら 

調査・質問しながら習得できる人物

０次システム開発では、顧客やパートナーと

対話を重ねながら進めることが必要

日本のシステム開発業界の変革を担う志

（計画）

・・・
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０次システム開発の取扱いシステムを
拡大

WhiteBoxのサービスを拡大

成長戦略の骨子成長戦略

市場価値の
高いエンジニアの確保

A

中途・新卒共に採用を加速し、
エンジニアの持続的成長を支援する

エンジニアの育成制度・施策

OJT + 1on1

資格取得奨励・e-Learning

ナレッジシェア

既存顧客の深耕および新規大手顧客の開拓を進め、好調なKPIを継続的、且つ効果的に高めていく。

基本戦略

取扱いシステム・サービス
の拡大

C

０次システム開発における
AWS以外のクラウドインフラ

の取扱い開始等

WhiteBoxにおける
人材紹介事業開始

WhiteBoxを活用した
パートナーの持続的拡大

B

WhiiteBoxの会員数を増やし、
パートナーのネットワークを拡大

KPI

会員企業数2,263社
2024年3月時点で

データベースの拡充と利便性向上
広告宣伝投資による会員獲得

施策
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生成ＡＩを用いたサービス成長戦略

【プレスリリース】（2024.06.20）

ヘッドウォータース社と共同で、大手企業向けに生成ＡＩを用いたサービスを展開

【提供するサービス】

大手企業が現在導入している複雑かつ複数のシステムを

横断する利便性の低いシステムを、生成ＡＩを用いることで

業務改善を提案

蓄積されている情報が多いことによる情報の分散を改善

【今後の展開】

大手企業向けのＤＸ内製支援サービスのノウハウを生かし

生成ＡＩを用いた提案活動や経営課題のコンサルテーション

及び伴走型ラボを提供

【協業】

会社名；

株式会社ヘッドウォータース

（東証グロース、4011）

所在地；

東京都新宿区西新宿六丁目５番１号

新宿アイランドタワー４階

代表者；

代表取締役 篠田 庸介
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すべてを、なくしていく。
０ 次 Ｄ Ｘ で 、 こ の 国 に 豊 か さ と 強 さ を 。

株 式 会 社 情 報 戦 略 テ ク ノ ロ ジ ー
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