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IP Geolocation4つの活用事例
～BtoBマーケティング～
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IP Geolocation

ジオターゲティング

BtoBマーケティング 不正検知

IPアドレスから判定された位置情報を活用し
位置情報に則したネット広告を配信

サイト訪問組織の分析と
ファーストパーティデータの強化

ネット上の不正やなりすましなどの
詐欺行為を検出

４つの領域を軸に、IP Geolocation事業を推進

IP Geolocation事業

コンプライアンス（デジタル著作権管理）

オンライン配信される映像や音楽を
視聴者の位置情報を特定しコンテンツの

配信権利を守る
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BtoBマーケティング 3

自社サイトを参照した企業を分析したり
多様な情報を活用

取得データをもとに企業分析・営業活用
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IP Geolocation技術の活用したBtoBマーケティング 4

IP Geolocation データベースイメージ
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BtoBマーケティング 5

Webサイトに訪問した企業や団体などは
潜在的な見込み顧客として可視化する事が重要

BtoBマーケティングをご支援！！
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6BtoBマーケティング活用例（アクセス解析レポート）

アクセス組織一覧レポート・ダッシュボード

【アクセス組織一覧レポート】
【ダッシュボード】

アクセス組織一覧を確認できるほか、各組織属性（業種や企業規模、上場など）での絞り込み、営業リストとしてダウ
ンロードも行えます。さらに法人番号やIPアドレス情報も取得できるため、オンライン広告の競合企業の除外など施策
の成果向上につなげることが可能です。

ダッシュボードでは、売上高、資本金、従業員、上場などの区分や業種や地域別のアクセス状況も可視化されます。
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7どこどこJP活用例 ～『新規開拓営業』における活用例

アクセス状況から企業をスコア付け

アクセスページや頻度などからサイト訪問者を評価。
一定スコア以上の企業のみ営業へ見込みとして共有。

ポイント ①

ポイント ②

過去のお問い合わせ担当者と紐づけ

タイミングが合わず失注となった商談などの担当者情
報と紐づければ見込みある担当へアプローチ可能に。
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8どこどこJP活用例 ～『新規開拓営業』における活用例

見込みが高い担当者情報と紐づけ

自社ハウスリスト
・過去のお問い合わせ情報
・自社セミナー参加者
・イベントなど収集名刺

営業担当者

一定の
ポイント
に到達

アクセス状況からスコア付け
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9どこどこJP活用例 ～『新規開拓営業』における活用例

ハウスリストと
照合し、見込み
リストとして営
業担当者へ。

アクセス状況で企業をスコアリング

効率的なアポイント獲得までのプロセス

×

Googleアナリティクスの
結果からWebサイトに

訪問した企業をリストアップ

従来のテレアポリストと比較して…

約 14 倍 へ

➢ アポ獲得率 1 ％

➢ 商談成約率 0.3 ％

▲
13.7％

▲

9.8％

約 33 倍 へ

アクセス企業を特定
スコア
リング

ハウスリスト
照合

アウトバウンド
コール

案件化
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10どこどこJP BtoBマーケティング分析のための便利機能

「どこどこJPレポート」では、「どこどこJP」と連携しているWebサイトへのアクセスを企業・地域等の
異なる観点でレポート化できます。営業担当者の個別企業へのアプローチや地域別プロモーションの企画・効果
測定等にご活用ください

■ ダッシュボード・レポート機能
 「企業名（組織名）」、「業種」など多様なデータを取得 し、初回訪
問企業（組織）の特定や特定の企業（組織）訪問回数などの情報を自動
的かつ視覚的に作成 し、閲覧することができます

■ AIによるアクセス分析機能 
ダッシュボードに表⽰されるデータに基づき ChatGPT が専⾨的な分析を行
います。ワンクリックで分析を実行でき、難しい操作は必要ありません。

■ レポートメール配信機能
 解析レポートをWeb担当者や営業担当者など複数のメンバーに定期的にメールで配信すること
ができ、自社に興味 を持った企業へのスピーディーなアプローチが可能です.

 
■ 組織リスト・IPアドレスリストのダウンロード機能
 アクセス情報を含む組織のリストやIPアドレスのリストをCSVでダウンロードすることができ、 
広告配信等へ利用することが可能です



オンリーワンテクノロジーで地域社会を活性化します

ご清聴ありがとうございました
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