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01 会社概要

Company Overview
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会社情報

会社名

代表取締役

設立

所在地

事業内容

株式会社網屋

石田 晃太

1996年12月

東京都中央区日本橋浜町

サイバーセキュリティ
製品/サービスの製造/販売

セキュリティの自動化によって

すべての人が高水準のセキュリティを受けられる社会を

AI開発の
自社製造メーカー

最先端のセキュリティ
テクノロジー

特長

CSIRT
サイバー攻撃検知

SIEM
統合ログ管理

ゼロトラスト
新型セキュアネット

SDN
クラウドネットワーク

会社概要

ストック比率

50%以上
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会社の変遷

売上高の推移

当期純利益の推移

ITインフラ受託で発足

1 FY1996

2 FY2002

収益悪化。
VCに資本参画を依頼

ログ管理製品
「ALog Converter」リリース

4 FY2005

5 FY2010

クラウドVPN
「Verona」リリース

3 FY2003 7 FY2018

公的企業になるべく
IPO準備。決算期変更

SaaSサービス
「Network All Cloud」リリース

6 FY2018

9 FY2023

AI自動判定型SaaS
「ALog Cloud」をリリース

8 FY2021

東京証券取引所マザーズ市場
に株式を上場

3.5億

35億

労働集約から
メーカーへ転身

サブスク型に切替え
成長モデルへ

経営陣
新体制へ
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社会背景

事業環境の追い風を背景に、セキュリティの自動化プロバイダに

2兆2000億円人口減少 クラウド/AI/DX

社会
背景

当社

サイバー攻撃の増加 不可逆的なセキュリティ需要

※：IDC 国内WANサービス市場予測
※：富士キメラ ネットワークセキュリティビジネス総覧

法人向けＷＡＮサービス市場 ６,３００億

ネットワークセキュリティ市場 ８,０７８億

セキュリティサービス市場 ３,２３１億

セキュリティ製品市場 ４,８４７億

2020 2025 2030

ソフトメーカー

サイバーセキュリティ自動化の第一人者へ

（国内）
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業績進捗率

3Q 売上高 3Q 営業利益

100.0％

88.9％

114.3％

75.2％

⓪ 33億円 ② 35.1億円

26.4億円 3.2億円

進捗率 進捗率

⓪ 2.8億円 ① 3.2億円 ② 3.6億円

80.2％

３Q時点で
年度予算を

114％突破
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円安の打撃を受けない国産製品の販売が好調。前年同期比2.09倍

営業利益の前年同期比

競合の海外製品が円安で価格高騰

153百万円

国策による国産シフトが後押し

前年同期比

2倍以上161百万円
１５百万円

41百万円 -３５百万円

320百万円

円安の打撃を受けない国産製品の『ALog』販売が好調

-１６百万円
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新中計では、CAGR25％を設定。成長加速の元年へ

新 中期3か年計画

（単位：百万円)

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

'19/12期 '20/12期 '21/12期 '22/12期 '23/12期(予) '24/12期(予) '25/12期(予)

売上

60億円

33億円
29億円

27億円

23億円21億円 CAGR 25%以上

45億円

新成長戦略のスタート

CAGR 11%
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（単位：百万円)

163

210

320

実績 予算

※当資料は、上方修正前の数値です。

新 中期3か年計画

現時点での実績

280

通期予想を

3Q時点で突破
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データセキュリティ事業

ログを集めてAIでデータ分析する『ALogシリーズ』のメーカー

車なら、ドライブレコーダー

船なら、航海日誌

会社なら、会計帳簿

医療なら、カルテ

あらゆるデータをAIが自動解析

ITなら、ログ
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視認性のあるログに
自動変換

いつ 誰が
どの

ファイルに
何をした

で収集も分析も自動化

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls
/0x534/%%4416     /0x1/0x4//
S-1-5-21-2910433525-404745982-3962478095-
500/Toshio/2008SP2/0x50b70/Security/File/E:¥DATA¥
顧客情報¥取引先重要顧客リスト.xls

不正や攻撃を自動検知 AIが人手を介さず分析

日時 ユーザ サーバ ファイル 操作

2021/02/03 
12:15:04

amiya¥Sasaki amyfs001 D:¥¥営業部¥重要顧客リスト.xls READ

2021/02/03
20: 11:04

amiya¥Yamada amyfs001 D:¥¥企画部¥FY13事業計画.doc WRITE

2021/02/03 
22:05:03

amiya¥Akiyama amyfs001 D:¥¥経理部¥給与明細_田中.xls DELETE

競争優位性データセキュリティ事業

ログを自動変換する特許技術、自動収集/自動分析のAIテクノロジー
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大手民間企業、官公庁が顧客層の中心

5,500社の実績

公共系 金融系 情報系

交通系

1300 以上 1200 以上

自動車関連 その他製造業

400以上

1500 以上

データセキュリティ事業
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企業ネットワークをクラウドから操作できる『SDN技術』を開発・サービス化

ネットワークセキュリティ事業

20%以上CAGR

企業インフラをSaaSクラウドから提供

顧客はコストダウン、

当社は収益アップ

省人化できるため、

人手不足時代にニーズ増

95%継続率

FY2018-2022 

FY2018-2022 
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4000社の実績

多店舗・多拠点 大規模施設

オフィス

ネットワークセキュリティ事業

多拠点オフィス、店舗、支社、工場、病院、学校等が顧客層
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02 成長戦略

Mid-Term Management Plan
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主力製品「ALog」を売切りモデルからサブスクモデルへ全面移行。収益力を従来の約10倍に。

販売モデルの変更 ライセンス

保守
保守30万円

（ライセンスの約10%）

300万円

役務

1year 2 4 53

平均新規件数

350件／年

既存顧客

4,000件

収益構造の変更

従来の収益軸は
少額な保守費の積上げ

保守

ライセンス

2 4 5 X31year

1year 2 4 53

1year 2 4 5 X3

今後は
データ量課金の
サブスク堆積

サブスク

初年度は
半額計上

2023 2024 2025

サブスク 200万円～

役務

主力製品の収益構造を転換

※金額はモデルイメージ
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国内市場ではトップシェアだが、世界市場ではシェアはまだ0.3%

成長可能性

国内のログ監視ではトップシェア 世界市場ではまだスタートライン

データセキュリティ事業

デロイトトーマツミック経済研究所調べ

「内部脅威対策ソリューション市場の現状と将来展望2022年度」

10兆円

8000億円

セキュリティ市場

ログデータ製品

年3000億円売上

Splunk社

総務省調べ

SIEM市場

米国シスコシステムズ社が
4.1兆円で買収 (2023.09月)

セカンダリリサーチ
インタビュー調べ

当社ポジション

国内市場での競合

ターゲット

セグメント
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セキュリティに関わる複数事業を買収・提携等により、アップサイドを検討

当社の事業

顧客が求めるセキュリティ

・ガイドライン策定

・リスク分析

・CSIRT構築

体制構築

・脆弱性の指摘と改善

・インフラの刷新

・事故後の復旧

環境改善

・セキュリティSE養成

・社員への教育

・情シス強化

教育/自衛

データセキュリティ事業

・サイバー攻撃監視

・通信のセキュア化

・監視の強化

防御

ネットワークセキュリティ事業 セキュリティサービス事業

セキュリティ教育事業

セキュリティ派遣事業

SaaS型データ分析プラットフォーム ・クラウドネットワーク

・ゼロトラスト

・情シスのリモート代行

セキュリティ運用サービス

グローブテック・ジャパン社を買収。

100%子会社化

グローバルセキュリティエキスパート社と

資本業務提携

サイバージム社と業務提携

ブロードバンド

セキュリティ社

と業務提携

【東証スタンダード】

【東証グロース】

【名証ネクスト】
バルクHD傘下

サイバーセキュリティ
プロバイダ 

M&A、提携による複合事業化
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SECURE THE SUCCESS.
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