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Corporate Profile 会社概要
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会社名 ビズメイツ株式会社

設立 2012年7月

代表者 代表取締役社長 鈴木 伸明

事業内容 ・ランゲージソリューション事業

- オンラインビジネス英語「Bizmates」

- オンラインビジネス日本語「Zipan」

・タレントソリューション事業

- 外国人ITエンジニアの転職エージェント「G Talent」

- グローバルIT人材の採用マッチングサイト「GitTap」

本社所在地
東京都千代田区神田須田町一丁目７番地９

連結子会社 Bizmates Philippines, Inc

従業員数 156人 （2022年12月31日現在連結)
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Mission & Vision 存在意義と私たちの目指すべき姿
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Mission

もっと多くのビジネスパーソンが

世界で活躍するために

Vision

グローバルタレントと企業の成長支援を担う

テックソリューションカンパニー

存在意義

私たちの目指すべき姿

“人と企業が成長しあう多様性のある豊かな社会”の実現

日本人支援 外国人支援企業支援

オンラインビジネス会話

Bizmates PHILIPPINES（子会社）

トータルソリューションとして進化

オンラインビジネス日本語会話

外国人ITエンジニアの
転職エージェント

グローバルITエンジニアの
採用マッチングサイト
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ランゲージソリューション事業

Business Model (1) 事業モデル (1)
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日本人受講生
（個人、法人）

外国人受講生
（個人、法人）

外国人が日本で活躍するための
オンラインビジネス日本語会話

当社グループ

日本人が世界で活躍するための
オンラインビジネス英会話

トレーナー

英会話トレーナー
（主にフィリピン在住）

日本語トレーナー
（日本在住）

受講生

業務委託料

業務委託契約

月額利用料

オンラインレッスン
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グローバルIT人材
（個人求職者）

タレントソリューション事業

Business Model (2) 事業モデル (2)
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クライアント企業

外国人ITエンジニアの
転職エージェント

当社グループ

グローバルIT人材の
採用マッチングサイト

求職者 企業

求人情報の提供

サービス利用契約

成果報酬

外国人ITエンジニア
（個人求職者）

求人情報の提供・
転職支援

サービス利用契約

求職者情報の提供

人材紹介
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沿革

オンラインビジネス英会話レッスンの提供を主事業として2012年7月に設立

2018年より新たなステージとして、外国人ITエンジニアの人材紹介ビジネスを開始
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ビジネス特化型オンライン英会話 導入期 拡大期

外国人ITエンジニア人材紹介 立上期※

Our History

売上高推移 （単位：百万円)

(見込）
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Financial Performance 業績推移

売上高推移 （単位：百万円) 営業利益推移 （単位：百万円)
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見込
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見込

売上高CAGR

24.9%

営業利益CAGR

34.4%

成長投資を実行

• タレントソリューション事業への投資

（人員採用やオフィス増床など）を開始

• IPO準備・内部統制強化

※：売上高、営業利益共に18/12期,19/12期については参考値情報として記載しており、監査法人による監査を受けておりません。
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一般的な英会話スクールは英語力を高めることにフォーカスしているのに対し、

当社は世界で活躍するための５つの素養を総合的に高めるためのソリューションを提供

Product Concept 当社が提供するビジネス英語の特徴

世界で活躍することを目的
としたソリューション

通学型

オンライン

日常会話 ビジネス会話

A社

B社
C社

G社
D社

E社 F社

※  主要な英会話ビジネスをおこなっている会社に対して、当社の分析によるポジショニングとなります

ビジネス×オンライン領域に特化
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安定収益である個人向けサブスクリプション型売上を土台とし、法人向け契約の拡大を推進

Sales Performance ランゲージソリューション事業 売上高の推移
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ランゲージソリューション事業売上高推移 （単位：百万円)

個人向け

法人向け

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

3,500

12/12期 13/12期 14/12期 15/12期 16/12期 17/12期 18/12期 19/12期 20/12期 21/12期 22/12期 23/12期

見込

個人向け 法人向け

1,171百万円

42.9%

1,560百万円

57.1%
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Strategy 市場における当社の戦略の考え方

ビジネスニーズ市場を中心に約1,800億円の市場規模へ参入

2022年度
実績

約27億円

現在ターゲットとする
市場規模

約250億円

約250億円

オンライン
語学学習市場

当社

ビジネスニーズの
オフライン語学学習市場

約1,100億円

留学斡旋市場 約90億円
( コロナ前は約250億円 )

語学試験市場 約340億円

約250億円

オンライン
語学学習市場

今後ターゲットとする市場規模 約1,800億円

先端技術を活用し、当社独自の
アセスメントツールの開発を検討

海外出張・駐在を模擬体験する
「海外研修」プログラム

法人向け

カスタマイズ研修 + 
オンライン(個別学習) 等

※：出典：㈱矢野経済研究所「語学ビジネス徹底調査レポート2022」より
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蓄積したデータやAIを活用しすることで受講生の体験価値を最大化し、顧客満足度を向上させる

Future Technologies テクノロジー活用

継続率（LTV）向上、新規会員数の増加

データの分析
• レッスン記録

• レッスン音声データ

• テスト記録

• トレーナー情報

• 学習ノウハウ

• 学習効果

AIの活用
• トレーナーAIマッチング

• AI自動採点

顧客満足度向上
モチベーション向上

好循環学習サイクル

さらなる
データの

蓄積
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少子高齢化による生産年齢人口減少と急激なDX化促進により、IT人材不足は深刻化

政府の外国人受入施策もあり、外国人ITエンジニア採用市場は高い成長ポテンシャルがある

IT Engineers Market 外国人IT人材の市場のポテンシャル

ITエンジニアの採用競争が加熱

外国人IT人材の採用が活性化

2030年(高位予測)

国内IT人材不足

78.7万人

0
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90

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030

低位予測 中位予測 高位予測

国内IT人材不足数※ （単位：万人)

※：経済産業省「 IT 人材需給に関する調査（平成31年4月）」より
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外国人ITエンジニアの採用ニーズは今後も拡大していく見込み。加えて、海外在住者、ITエンジニア以外の職種、
グローバルな日本人人材に対象を広げることで事業拡大を図り、グローバル人材の総合人材サービスを目指す

Expansion 事業拡大のイメージ

グローバル人材
(日本人バイリンガル)

外国人ITエンジニア
(日本在住者)

他DX領域の人材
（Webデザイナー等）

他関連領域
…

現状の拡大 他の領域への横展開

対
象
人
材
の
拡
大

13
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コロナ禍の厳しい環境下において、22/12期は前期比2.2倍成長。

語学学習サービスを通じたグローバル人材の育成支援で市場を創出しつつ、事業拡大を加速させていく

Strategy 市場における当社の戦略の考え方
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「グローバル」×「IT」に特化

グローバルIT人材（外国人, 日本人)のマッチングサイト

外国人ITエンジニアの転職エージェント

語学学習サービス

外国人向け (ビジネス日本語会話）

日本人向け (ビジネス英会話）

ユニークなポジションで事業拡大を目指す

47

105

175

21/12期 22/12期 23/12期

見込

タレントソリューション事業
売上高推移 （単位：百万円)

前期比

2.2倍
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人と企業が成長しあう多様性のある豊かな社会の実現
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グローバルな世界で活躍できる人材を育成し、キャリアアップ転職や採用、外国人の教育まで一貫してサポート

Our Total Solution 各プロダクトで実現するトータルソリューション

ITテクノロジー

対象：日本人

対象：外国人

企業の
成長支援

採用

• 英語・グローバル人材の採用
• 外国人人材の採用

研修・育成

• 社員のグローバル化
• 英語・日本語教育

スキルアップ

• グローバル人材への成長

転職

• キャリアアップ転職

さらなるスキルアップ個人の
成長支援

オンライン
英会話

オンライン
日本語会話

外国人ITエンジニア
転職サポート

オンライン
英会話

オンライン
日本語会話

グローバルIT人材
の採用サイト
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