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会社の事業内容
ITが不動産業界を変えるとの確信を持ち、不動産データベースを中⼼にしてすべての売買業務が連動するシステム構築に
着手し、1999年に投資⽤の中古ワンルームマンションの売買・仲介を中⼼とした不動産会社を設⽴。
不動産データベースを活かした仕⼊⼒を背景に現在のビジネスモデルを構築。
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会 社 名 株式会社ランドネット

代 表 者 代表取締役社⻑ 榮 章博

設 ⽴ 1999年9月

本 社 所 在 地 東京都豊島区南池袋一丁目

事 業 拠 点 本社（東京）、横浜支店、大阪支店

資 本 ⾦ 100百万円（2020/7末時点）

従 業 員 数 337名（2020/7末時点）

事 業 セ グ メ ン ト 不動産売買事業
不動産賃貸管理事業

グ ル ー プ 会 社

不動産売買事業

不動産賃貸管理事業

98.5%

1.5%

連結売上高
35,773百万円

代表者略歴会社概要

事業構成（2020/7期）

1987年9月
株式会社大京入社

1998年11月
株式会社サンクスレーベン 入社
1999年9月
当社設⽴ 代表取締役社⻑就任（現任）

1988年12月
株式会社大京住宅流通 入社
（現株式会社大京⽳吹不動産）



事業概要 不動産売買事業
流動性の⾼い区分マンションの買取・販売、仲介を⾏う。取扱地域は、北は札幌から南は⽯垣島まで。
国内で豊富なストックがある築古・ワンルーム物件を主に取り扱う他、ファミリータイプ向けでは社内の施⾏部隊によるリ
フォーム販売や、海外⼦会社を通じて海外投資家向け販売も⾏う。

© LANDNET Inc. ALL rights reserved. 3

ワンルーム
67%

ファミリー
33%

築古
69%

築浅
31%

注2︓築古＝築年数 20年以上
築浅＝築年数 20年未満

注1︓ワンルーム＝30㎡未満
ファミリー＝30㎡以上

取引件数の推移事業概要

取扱不動産（マンション種別）

広さ別構成比
(件数ベース）

2020/7期

築年数別構成比
(件数ベース）

2020/7期

買取・販売
73%

仲介
27%

取引種別
(件数ベース）

2020/7期

• 主に築古物件をリフォームし、販売
• あんしん保証
• 契約不適合責任(瑕疵担保)売主免責
• 設備保証
• 家賃滞納保証
• 社内にて施工部隊を保有

リフォーム販売

海外向け販売

1,859 1,922 

2,158 

2,722 

3,247 

3,679 
3,788 
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CAGR 12.6%

あんしん保証



不動産情報を活用した直接仕入れモデル
当社では、創業来定期的に取得してきた不動産データベースを活⽤することで、物件オーナーから直接仕⼊れを実現。
不動産流通市場の上流を押さえており、不動産業者向けの販売が売上⾼の過半を占める。
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LANDNET
DATABASE

国内不動産情報の定期的な取得

物件オーナー

物件買取・仲介⼿数料

買取代⾦

売却・仲介

売却代⾦

不動産業者
売却代⾦

売却・仲介

個人・法人

買取アプローチ

買取案件確保に
⻑期的に寄与

47%

53%

売上⽐率
2020/7期

47%
(うち個人42%)



不動産賃貸管理事業- 高い入居率
築古案件の豊富な販売実績を背景に、バリューアップ・⼊居者募集のノウハウを保有。
築古住⼾の取扱いが中⼼ながらも管理住⼾の⼊居率は98%以上の水準を達成。
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90.0%

92.0%

94.0%

96.0%

98.0%

100.0%

1月 7月 1月 7月 1月 7月 1月 7月 1月 7月 1月

管理住⼾の入居率の推移

築年数20年以上の築古住⼾の取扱い中⼼でも
98%以上の⾼い⼊居水準を実現

2018年 2019年2016年 2017年 2020年 2021年

国内籍

海外籍

賃貸人
（物件オーナー）

他社販売物件

相談

管理物件
供給元

自社販売物件

家賃滞納保証

賃貸管理 賃貸管理
各種サービス

サービスの特徴管理物件の属性

賃貸管理対象エリアは全国
（札幌から福岡まで）

物件種別は問わない
区分マンションからアパート、

シェアハウスなどレジデンスに関わる
全ての物件種別を対象

バイリンガル社員による対応

海外への家賃送⾦

納税に関する支援サービス

事業概要



業績ハイライト
直近5期間の売上⾼は、CAGR+33.6%。従業員数の順調な戦⼒化も影響し、成⻑が加速。
経常利益率は、2018/7期以降システムへの先⾏投資、管理体制の強化等により低下。2020/7期には緊急事態宣言
下において⼀時投資不動産向けの融資停滞により低下したものの、⾜許では改善傾向。
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不動産流通ビジネスに関連する業務を内製化し、仕⼊・販売の両サイドでのワンストップ体制を確⽴。
創業来、インハウスによるシステム開発を進め、事業拡⼤に有効な各種データの効率的な蓄積・活⽤が進展。
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戦略的な業務のインハウス化による競争⼒の創出

不動産流通ビジネスにおけるワンストップ体制 インハウス化されたシステム開発

物件オーナー

個人投資家
海外投資家

買取・仲介

施工
（リフォーム）

販売・仲介

物件管理

賃貸管理

建築事業部により内製化

家賃滞納保証
海外入居者対応
設備トラブルサポート

海外納税申告サポート

データ戦略部
情報開発課

44名

買取 販売

LANDNET 
DATABASE

情報システム人員
（2020/7末）

シームレスな
情報交換

不動産取引に最適化された
システムの開発

シームレスな
情報交換

 システム開発については、社⻑が要件定義などにも関与をし、陣頭指
揮を執りつつ開発を継続して実施

情報システム部
開発課

28名

情報システム部
インフラ課

5名

注1︓非正規雇用・派遣社員を含む

開発・インフラ構築部隊 不動産情報取得部隊

従業員の約20%超が
情報システムの

構築・開発に従事



豊富な不動産データベースを活用した効率的な仕入・販売アプローチ
不動産データベースには、⾸都圏を中⼼に区分所有データ約752万件・物件数約17万件の様々な情報を蓄積。
データベースを活⽤した⾃動化された買取アプローチで効率的な仕⼊を実現し、仕⼊段階から物件リスクを把握することで
リスク許容度に応じた販売先選定や手厚い瑕疵担保責任の付与を可能とし、販売⾯での競争⼒を創出。
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不動産オーナー
（個人・法人）

不動産販売
仲介会社

個人

仕⼊

販売47%

販売53%

物件のリスクを把握した
仕⼊の実施

直接仕⼊れによる
中間マージンの排除

LANDNET 
DATABASE

• 所有権移転情報
• 物件取得情報 等

DM送付

物件オーナー

• 権利関係
• 所有者情報
• 物件情報
• 賃貸取引情報

営業員

⾃動化されたアプローチ

買取アプローチ

高い仕入⼒を活かした販売不動産データベース「LANDNET DATABASE」 とは
 創業以来、不動産データを収集・蓄積し、「LANDNET 

DATABASE」を開発

区分件数

約752万件

物件数

約17万件

（2021/4末）

リスク許容度に応じた
販売先の選択

不動産会社への安定供給

手厚い瑕疵担保責任による
販売先への安⼼感

物件 設備 賃貸



仕入⼒・販売⼒に裏付けられた高い資産回転率
取引拡⼤に伴い棚卸資産残⾼は拡⼤しているものの、不動産データベースを活⽤したワンルーム中⼼の買取販売により、
買取販売モデルの同業他社との⽐較でも、⾼い棚卸資産回転率を実現。
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注釈(1)︓中古マンションの買取販売を中⼼に⾏う上場会社の前期決算実績を対象

 中古マンションの買取販売を中⼼に⾏う上場各社との比較において、
高い棚卸資産回転率を実現

他企業との棚卸資産回転率の比較棚卸資産残高の推移

注釈(2)︓棚卸資産回転率=売上原価/期中平均棚卸資産

(回/年）
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独自の社内システム・体制による社員の早期戦⼒化
不動産業界では稀なチーム制と⾃社システムを通じた情報共有・社内コミュニケーションの促進により、新⼊社員の早期戦
⼒化を実現。
急速な従業員数拡⼤の中でも、従業員⼀人当たり売上⾼の拡⼤を達成。
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チーム制・DATABASE活用による社員の早期戦⼒化 従業員一人当たり売上高の推移
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LANDNET DATABASE

コンタクト履歴

新⼊社員
営業フォローチーム

A

チーム構成を定期的にシャッフル

コンタクト情報

物件種類・エリアの拡大 / 売買代⾦規模の増加
経験年数

１〜2年
• 審査業務
• 専門職
• 管理職

３年以上

チーム
B

チーム
C

チーム
D

チーム
E

チーム
F



中⻑期成⻑イメージ
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（事業規模）

（時間）（現在）

「インサイドセールス」認知度の向上による需要拡⼤・市場の創造

不動産データベースの構築により、現在のビジネスモデルを確⽴。今後は、強⼒な仕⼊⼒を活かして個人投資家向けビジネスの本格展開、ITプ
ラットフォームの構築（不動産DX）による成⻑加速を図り、中期的には国内不動産流通ビジネスでの№1企業を目指す。

ビジネスモデル確⽴期

 ⾸都圏不動産データベースの構築
 区分所有収益不動産の買取販売モデルを

確⽴（不動産業者向けモデル）
 仕入・販売のワンストップ体制を確⽴

ビジネスモデル拡大期
不動産テックカンパニーとして確⽴

 個人投資家向け販売強化
 リフォームブランドの確⽴による築古不動産の

競争⼒向上
 全国の不動産データの蓄積と、区分マンショ

ンから、⼾建て・⼟地、1棟マンション・オフィス
ビル、へ取扱いを拡大

 不動産DXによる高収益化

 AIを始めとする先端技術の積極的な活用による、
ITプラットフォームの進化

 国内不動産流通市場での販売シェア№1を目指す
 グローバル展開の開始（アジア→欧米）
 ITプラットフォームの収益化

グローバル不動産テックカンパニーへ

（中期）

不動産売買事業

不動産賃貸管理事業
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⽇本の不動産を流通・再⽣・運用して世界を変える


