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2020年 2月期 第２四半期決算



リックソフトの会社概要
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会 社 名 リックソフト株式会社

所 在 地
東京都千代田区大手町2-1-1
大手町野村ビル8階

設 立 2005年1月

代 表 者 代表取締役 大貫 浩

資 本 金 307,202千円（2019年８月31日現在）

従 業 員 数 80名（2019年８月31日現在）

事 業 所
東京、名古屋、
アメリカ（Ricksoft,Inc）

主 な
事 業 内 容

ソフトウェアのライセンス販売と導入支援ならびに、クラウ
ドサービス・トレーニングの提供、ソフトウェア開発等

ミッション：

「価値ある道具（ツール）」を世界中の多くの人が使えるようにすること



2020/2期 第２四半期決算のトピックス
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▶ 売上高 ： 1,538 百万円

営業利益 ： 233 百万円

前年同期と比べ、
売上高＋32.6%、営業利益＋46.4%を達成

▶ Atlassian社以外の製品取扱い強化（随時）
▶ 株式分割を実施

※１株につき２株の分割（９月１日）

決算
ハイライト

トピックス



2020/2期 第２四半期決算の実績
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2019/2期
第２四半期

構成比
2020/2期
第２四半期

構成比 前年同期比

売上高 1,160 100.0% 1,538 100.0% 132.6%

売上総利益 456 39.3% 592 38.5% 129.9%

営業利益 159 13.8% 233 15.2% 146.4%

経常利益 170 14.7% 228 14.8% 133.8%

四半期純利益 113 9.8% 145 9.5% 128.2%

▶売上高は前年同期比32.6％増。特に、ライセンス＆SI売上が好調（31.3%増）で全体を牽引した。

▶経常利益は前年同期比33.8％増。四半期純利益は28.2%増となった。

※2019/2期第2四半期は上場前のため未監査の数字を掲載。

（百万円）



2020/2期 前年同期との比較（営業利益ベース）
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（百万円）

販管費
の増加
△62

※2019/2期第2四半期は上場前のため未監査の数字を掲載。

▶既存顧客の取引増や大口新規顧客の売上が業績をさらに押し上げた。



当社ビジネスモデル
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海外ソフトウェアメーカー

Atlassian、Alfresco、Tableau、WhiteSource、Workato

リックソフト

ソフトウェア開発業務
（自社ソフト開発）

ライセンス＆
SIサービス業務

クラウドサービス業務

エンドユーザー（国内）

販売代理店
Ricksoft Inc

（子会社）

エンドユーザー

（海外）

ライセンス販売

サービス提供
ライセンス販売

ツール仕入

サービス提供

自社ソフトの販売

販売委託

自社ソフトの販売

▶世界の素晴らしいツール製品を日本のお客様へ（輸入）。

▶自社開発したツール製品を世界へ（輸出）。
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※各円グラフは各事業の2020年２月期第２四半期の売上高の割合（連結ベース）

主要サービスの概要と売上割合

▶高い割合を占めるライセンス販売で安定したビジネス基盤。

▶当社独自ビジネスであるクラウドサービスとソフトウェア開発。

ライセンス&SIサービス

お客様の課題解決の為に提案からライセンス

販売、製品コンサルタントとしての改善プロ

ジェクト参画やSI、研修、運用支援を行う

サービスで右記の製品を取り扱っています。

86.8%

Atlassian製品

Alfresco製品

Tableau製品

クラウドサービス

ソフトウェア開発（自社ソフト開発）

RickCloud

WBSガントチャート

Excel Like Issue Editor

Alfresco Connector

お客様へ当社グループで取り扱う製品の稼働

環境としてのクラウド環境提供を迅速に行っ

ております。24時間 365日対応、取り扱い製

品の専任技術者が運用管理するフルマネージ

ドクラウドサービスとなっております。

Atlassian 社 の 主 力 製 品 で あ る Jira や

Confluenceの拡張機能をアドオン製品として

開発を行っており、国内のみならず海外にも

販売しております。

7.8%

5.4%

WhiteSource製品

Workato製品



2020/2期 第２四半期決算の事業別売上高
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▶ライセンス・SIは、Atlassian社製品の販売が好調で前期比131.3％となっている。

▶クラウドは、クラウド化のニーズが多く前期比157.4％と高成長している。

▶ソフトウェア開発は、前期比123.7％となっており、海外での売上は前期比124.6％と順調。

2019/2期
第２四半期

構成比
2020/2期
第２四半期

構成比 前期比

ライセンス＆
SIサービス

1,017 87.7% 1,336 86.8% 131.3%

クラウド
サービス

76 6.6% 119 7.8% 157.4%

ソフトウェア
開発

66 5.7% 82 5.4% 123.7%

合計 1,160 100.0% 1,538 100.0% 132.6%

（百万円）

※2019/2期第2四半期は上場前のため未監査の数字を掲載。



四半期決算毎の売上高の推移
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※2019/2期の各四半期の数字は上場前のため未監査の数字を掲載。

▶第1四半期に続き第2四半期も前年同期比増収。

▶四半期ごとに安定した売上構造（季節変動はほとんどない状況）。

計画に無かった
案件が売上の
積上げに貢献



ライセンス売上のストック推移
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（年）

☆顧客層も年々幅広い業種で拡大
• クロスセル、アップセルによる売上（既存顧客の深耕）
• 新規顧客の拡大

ゲーム・先進的なIT企業

家電や自動車メーカー等製造業

金融業



Atlassianパートナーとしてのポジション
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▶ Atlassianのパートナーランクでも最上位の

「Platinum Partner」に認定。

▶ 2013年より「Platinum Partner」に認定を継続。

（パートナーは国内全9社）

Platinum

（3社）

Gold

（2社）

Silver

（4社）

全世界のパートナーランキング

▶全世界500社以上のパートナーの中で８位

（2019年10月16日時点）。

▶日本含むAPACでトップ。

出典：Atlassian,HP（2019/10/16時点）出典：Atlassian,HP（2019/10/16時点）
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